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ternehmen aus dem Fruchthan-
del, die sich am Schulprogramm
beteiligen wollen, miissen sich
auf die Ausschreibung bewerben.
Dazu miissen die Linder jedoch
entscheiden, wie eine solche

und die Handelsfirmen miissen

wissen, wo sie sich bewerben kénnen. Das
Treffen in Mannheim gab beiden Seiten
fiir die erfolgreiche Weiterarbeit wertvolle
Hinweise.

Erfolgreiche Pilotstudie
gibt wichtige Hinweise

Praktische Erkenntnisse kommen vor
allem aus der gegenwiirtigen Pilotstudie in
Mannheim und Umgebung. Frau Résener
von der Serviceagentur 5 am Tag berich-
tete iiber die Zusammenarbeit mit den
Schulen und die verschiedenen Modelle,
die fiir diese Zusammenarbeit angeboten
werden. Eindrucksvoll war dabei die Be-
reitschaft der Schulen und des Lehrper-
sonals, sich fiir die tdgliche Verteilung von
Obst und Gemiise an die Schiilerinnen und
Schiiler einzusetzen. Gelegentliche Skep-
sis wich schnell der Begeisterung, wenn
man sah, wie positiv die Kinder auf das
Programm reagierten. Bei den Schiilern
selbst seien unbekanntere Produkte wie
Maracuja neugierig und begeistert auf-
genommen worden. Gleichzeitig konnte
man Erfahrungen sammeln, welche Pro-
dukte aus dem grofen Sortiment von Obst
und Gemiise sich mehr fiir die Verteilung
eigneten und welche weniger. Alle Er-
kenntnisse aus der Pilotstudie werden fest-
gehalten, zusammengefasst und fiir die zu-
kiinftige Ausgestaltung des Schulfrucht-
Programms weitergegeben.
Geschiiftsfiihrer Matrisciano von der
Fruchthandelsfirma van der Hamm gab
seine Erfahrungen aus der Praxis als
Lieferant des Projektes. Ob Anlieferung
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ins Foyer der Schule zur Selbstabholung
durch die Schiiler oder die Bereitstellung
von gepackten Kisten fiir die einzelnen
Klassen — der Lieferant ist mit den Anfor-
derungen der jeweiligen Schulen zurecht-
gekommen und hat auch seine Kalkulation
halten konnen. Gerade dieser letzte Punkt
war Gegenstand lebhafter Nachfrage aus
dem Kreis der Linderreferenten, die hie-
raus wichtige Parameter fiir ihre Aus-
schreibung gewinnen konnten. In den Aus-
fiihrungen von W. Matrisciano zeigte sich
nicht nur das starke Engagement fiir das

Herausforderungen stellt und Ldsungen
anbietet. Man konnte sich vorstellen, dass
die Lindervertreter aus seinen Worten die
beruhigende Gewissheit gewonnen haben,
in den Unternehmen des Fruchthandels die
richtigen Partner fiir die anstehende Auf-
gabe zu finden.

Unterschiedliche Heran-
gehensweise in den Landern

Unter der behutsamen und aufmerksamen
Moderation von Claus Anderson (Initia-
tive) war es schlieBlich an den Linder-
referenten, aufzuzeigen, wie weit man mit
den Vorbereitungen ist, welche Ministe-
rien oder Referate zustindig sein werden
und mit welchen Vorstellungen man an das
Schulfrucht-Programm herangeht. Dabei
zeigten sich interessante und wichtige
Unterschiede zwischen den Bundeslin-
dern, die teils in der Verwaltungsstruktur,
teils aber auch in den poli-
tischen  Konstellationen
begriindet liegen. Fiir die
Gesprichsteilnehmer aus
dem Fruchthandel waren
es interessante Lehrstun-
den dariiber, mit welchen
Problemen die Verwaltung
fertig werden muss, wenn
sie moglichst schnell und
pragmatisch agieren méch-
te. Die Bereitschaft dazn
war deutlich zu erkennen.
Uberhaupt war die gesam-
te Diskussion von dem
breiten Konsens getragen,
dass es sich hier um ein
Programm handelt, fiir das
auch groBe Anstrengungen
lohnend sind. Erschienen
waren Referenten aus Ba-
den-Wiirttemberg, Rhein-
land-Pfalz, Bayern, Meck-
lenburg-Vorpommern,
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